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Was Gemeinnützige auf dem Marktplatz 
gewinnen können…
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Gemeinnützige überzeugen

• Hohe Belastung, Personalmangel, hohe 
Arbeitsregulierung und prekäre Finanzierung,  instabile 
Arbeitssituationen…

• Vorbehalte und Misstrauen gegenüber Unternehmen 
(besonders bei großen Konzernen)

• Fehlende Ideen und Erfahrung in Hinblick auf 
Kooperationen – was hilft uns weiter und was können 
Gemeinnützige bieten?
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Was bringen Unternehmenskooperationen?

• Lobbyarbeit: Bekanntheitsgrad steigern, Profil schärfen, 
Fürsprecher gewinnen

• Kompetenztransfer (Capacity Building)

• Konkrete Ziele und Aufgaben realisieren

• Ideelle Ziele besser erreichen (z.B. Inklusion leben)

• Wertschätzung für Mitarbeiter: Anerkennung für Leistung 
u. Belastung von Mitarbeitern und Ehrenamtlichen
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Was bringt der Marktplatz konkret?
• Regelmäßige Handyberatung für Senioren durch Sparkassen-Azubis

• Flyerentwurf und Druck

• Schaufenstergestaltung für gemeinnützigen Laden durch das Kaufhofteam

• Verkaufstraining für Bäckereifachverkäuferinnen in Ausbildung

• Schwimmbadbesuch mit Besichtigung des Schwimmbad-Untergrunds

• Referenten für internes Fortbildungsprogramm

• Unterstützung bei der Öffentlichkeits- und Lobbyarbeit: Teilnahme am Firmenlauf 
mit T-Shirts der Suchtberatung

• Teilnahme am Zweistundenlauf der Einrichtung gemeinsam mit den Klienten

• Optimierung von Datenbanken, Webseiten, Einrichtungen von Facebook-Profilen, 
Twitter-Accounts etc.

• Erstellen von Präsentationen…
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Aufgabe für Mittler und Veranstalter

• Multiplikatoren für beide Seiten gewinnen und bei beiden 
Seiten um Teilnahme werben

• Gute Beispiele sammeln und bekannt machen

• Aufwand und Ergebnis transparent machen

• Vorbereitend intensiv und individuell beraten

• Beide Teilnehmergruppen gut aufeinander vorbereiten

• Nach dem Marktplatz beraten, unterstützen und evtl. 
intervenieren
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Zentrum Aktiver Bürger Nürnberg

Türen Öffnen

www.zentrum-aktiver-buerger.de

www.tueren-oeffnen.de

www.gute-geschaefte-nuernberg.de

www.unternehmen-ehrensache.nuernberg.de
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