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7 Schritte zur erfolgreichen Vereinbarung (Match)
1. Suchen Sie die Ihrem Angebot oder Ihrer Nachfrage entsprechende Themenecke auf:

· Sachleistungen 

· Know-how

· Helfende Hände

Anbietende, Nachfragende und MaklerInnen tragen Namensschilder in verschiedenen Farben.

2. Suchen Sie das Gespräch! Falls erforderlich, fragen Sie Makler, um entsprechende GesprächspartnerInnen zu finden. Besprechen Sie Angebot/ Nachfrage und mögliche Gegenleistungen, so dass sich am Ende für beide Seiten ein Gewinn ergibt.

3. Halten Sie sich bitte an die Spielregeln des RUHRDAX: die Frage nach Geld ist tabu. 

4. Der Austausch von Visitenkarten hilft, den Kontakt auch nach der RUHRDAX-Veranstaltung aufrechterhalten zu können.

5. Eine getroffene Vereinbarung (Match) wird schriftlich festgehalten. Die Formulare hierfür finden Sie auf den Stehtischen in den jeweiligen Themenecken, bei der Anmeldung oder bei den MaklerInnen. 

6. Das Match-Formular wird an dem Registrierschalter entgegen genommen und kopiert.

7. Treffen Sie bitte konkrete Verabredungen zur Ausführung des getroffenen Matches. Vereinbaren Sie einen Termin innerhalb der nächsten drei Wochen nach dem Marktplatz, um weitere Schritte zu planen.

Viel Erfolg und Spaß!
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